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DAGBOD

NR. FORKLARING ENTREPRENØREN 
BETALER

KUNDEN 
BETALER

1 Aftaleseddel nr. 1: Ekstra faciliteter ønsket af kunden Kr.  10.000

2 Aftaleseddel nr. 2: Ekstra faciliteter ønsket af kunden Kr.  15.000

3 Mindreydelse: Kontrakten specificerer ti enheder, men 
parterne er enige om, at kun ni enheder behøves

Kr. 20.000

4 Dagbod: Kunden mener sig berettiget til dagbod. 15 ar-
bejdsdage a 1 promille af kontraktsummen på kr. 5.000.000

Kr. 75.000

5 Kontraktfortolkning: Entreprenøren mener sig berettiget 
til betaling for ydelsen, som kunden mener er indeholdt i 
kontrakten

Kr.  50.000

6 Ekstraordre: Kunden overvejer at afgive en ekstraordre og 
ønsker i første omgang en pris oplyst

Kr. 200.000

I alt Kr. 95.000 Kr. 275.000

Efter at have gjort alt, hvad han kunne med de 
midler, han havde til rådighed, måtte Anders 
sande, at projektet ville blive tre uger forsinket. 
Dette faktum meddelte han kunden i et brev. 
Den tidsfristforlængelse, som Anders bad om 
i brevet, begrundede han i en række ændrin-
ger, som kunden var kommet med i løbet af 
projektet.

Svaret fra kunden var, at forsinkelsen på tre 
uger var taget ad notam, men ikke accepteret, 
og at man forbeholdt sig ret til at kræve dagbod, 
idet man ikke mente, at de pågældende ændrin-

ger kunne forårsage tre ugers forsinkelse.
Da der var et godt samarbejde mellem 

Anders og hans modpart hos kunden, blev de 
hurtigt enige om, at uoverensstemmelserne 
måtte afklares ved et afsluttende møde, efter at 
projektet var afleveret.

Projektet blev afleveret tre uger forsinket, 
og dagen for mødet oprandt. For Anders var 
det en æressag at undgå dagbod, og han havde 
forberedt sig grundigt. De samlede økonomiske 
udeståender mellem de to parter var sammen-
fattet i følgende oversigt:

skriftligt krav fra kunden. Har leverandøren ikke senest 12 måneder efter den
aftalte overtagelsesdag modtaget skriftligt påkrav fra kunden, bortfalder kundens 
ret til boden.

Bestemmelsen om, at der er en øvre grænse – typisk 5 % eller 10 % af den 
samlede ordresum – for, hvor stor dagboden kan blive, er sædvanlig praksis.

Ingen projektleder ønsker at betale dagbod for sit projekt. Knapt så indlysende
er det faktum, at (næsten) ingen kunder heller ønsker at indkræve dagboden 
fra leverandørerne. Kunderne vil meget hellere have leveret tingene til tiden.

At spillet omkring tidsfristforlængelser og dagbod ofte kræver nogen snilde fra
projektlederens side, fremgår af eksemplet nedenfor, der også afslutter afsnittet.

Figur 4.70 Oversigt – økonomiske udeståender ved aflevering af projekt
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